
El Factoring: Estrategia de Financiación y solución a 

conflictos entre pagadores, proveedores y empleados por 

falta de flujo de caja.

malaika.com.co



¿Quiénes somos?1.

El tejido empresarial Colombiano 
y la inclusión financiera. 2.

Principales causas de la conflictividad 
laboral y problemas de entorno.3.

Definición factoring, confirming y sus 
principales diferencias.6.

Marco normativo de factoring en 
Colombia.4.

Aspectos operativos y costos de una 
operación de factoring.5.

Conclusiones.7.

Agenda



¿QUIÉNES SOMOS?

dedicada a promover la inclusión y 
educación financiera, a través de la compra 
de facturas, a aquellas empresas que 
prestan sus servicios principalmente en 
territorios rurales del país.

Somos una empresa que cree en la 
importancia del desarrollo empresarial 
como motor generador de oportunidades;
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95,3 % 3,5 % 0,9% 0,3 %

Tejido empresarial colombiano:

1'740.168

Motor del desarrollo económico del país.

Totalidad empresas Colombia.

Fuente: ACOPI dic-2023 



Principales inconvenientes 
por falta de acceso 

a financiación.

Micro y pequeña 
empresa.

Bajo 
crecimiento

Conflictividad 
laboral

Incumplimiento 
con obligaciones 

a terceros

Pérdida de 
oportunidades

Incumplimiento 
de trabajo

Falta de capital 
de trabajo
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95,3 % 3,5 %



¿Qué es? ¿Qué es?

Factoring Confirming
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Factoring
El factoring es un contrato que permite a 
las empresas obtener liquidez inmediata 

a cambio de ceder sus facturas a una 
entidad conocida como factor.

El factoring es una herramienta de 
financiación a corto plazo que se usa para 

convertir las ventas a crédito en 
operaciones al contado.
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Confirming
Es un servicio financiero que da la posibilidad a 

las empresas , previa solicitud de una línea de 
crédito, de pagar a sus proveedores antes de la 

fecha de vencimiento de la factura, o financiar 
su caja para pagar en el tiempo establecido.

 
Al proveedor se le da la posibilidad de cobrar 

la factura de manera anticipada o esperar 
a su vencimiento.
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Confirming
Así se ve una operación de

Confirming

Proveedor Cliente

El cliente solicita a la empresa de 
factoring un cupo para que sus 
proveedores puedan adelantar el 
pago de sus facturas.

1
El proveedor solicita al cliente y a 
la empresa de factoring adelantar 
el pago de las facturas 
seleccionadas.

2

La empresa de factoring 
realiza el desembolso al 
proveedor.

3
El cliente paga al término 
de la factura a la empresa 
de factoring.4

La empresa solicitante cede las 
facturas a la entidad financiera1
La entidad notifica al deudor que 
la factura ha sido cedida y 
gestiona el cobro

2
La entidad otorga por anticipado, 
el importe de la factura.3
El deudor 
paga la factura.4

Factoring
Así se ve una operación de



Principales diferencias entre

Es la empresa que factura la que 
tiene el control total sobre la 
financiación de sus facturas 

pendientes de cobro.

Factoring Confirming
La empresa tiene que esperar a que su 
cliente le facilite la opcion de anticipar el 
cobro de susa facturas y aceptar las 
condiciones de financiación, sobre las 
que no tiene poder de negociación.
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Mayor flujo de caja gracias al pago anticipado de las facturas por 

cobrar (no habrá espera el vencimiento de la factura).
01

Reducción de la gestión de cobranza.02

Mejoramiento de los indicadores de rotación de cartera y de rentabilidad 

sobre los activos, al obtener liquidez inmediata sobre su cartera.
03

Reserva las líneas de crédito bancario para proyectos de inversión.05

No se afecta la capacidad de endeudamiento 

(el factoring es una deuda comercial y no financiera). 
04

No se necesita historial crediticio ni aprobación de cupo.06

Ventajas del Factoring como
instrumento de financiación.



Ley de libre 
circulación de la 
factura (LEY 1231 
DE 2008 )

El RADIAN 
(plataforma de la 
DIAN que permite 
registrar, consultar 
y rastrear las 
facturas 
electrónicas de 
venta como título 
valor).

Obligaciones del 
pagador y emisor 
de la factura en 
operaciones de 
factoring.

Prácticas 
restrictivas de la 
competencia.

Marco normativo del
factoring en Colombia.
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Cotización de tasa2.

Vinculaciòn1.

Aceptaciòn, firmas y radicado3.
Desembolso4.

Aspectos operativos y costos de 
una operación de factoring. 
4 pasos para obtener liquidez
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Algunos de 
nuestros pagadores



Algunos de 
nuestros pagadores



Conclusiones
frente al uso del factoring 

Apoya la política de 
Responsabilidad Social 
con formación financiera 
en factoring a las 
empresas contratistas 
que prestan sus servicios 
en zonas de influencia.

Promueve la inclusión 
financiera aliviando el 
flujo de caja de las 
empresas contratistas 
que no tienen acceso a la 
banca tradicional, y que 
pueden descontar su 
factura para anticipar su 
pago (a esto se le conoce 
como Factoring).

Mitiga la conflictividad 
laboral derivada del 
incumplimiento de pagos 
por insuficiencia de flujo 
de caja.



1.
Llegamos a donde a otros les es 
difícil llegar por ubicación (ruralidad) 
y costos.

Generamos cercanía y conexión al 
brindar procesos de sensibilización 
financiera a sus proveedores locales. 

2.
Atendemos de forma cálida y 
personalizada a cada uno de 
nuestros clientes.3.

Desarrollamos procesos a la medida de las 
empresas que contratan mano de obra local, y que 
aún no cuentan con mecanismos para aplicar y 
promover la libre circulación de la factura.

6.

Compramos facturas sin 
restricciones de monto.4.

Apoyamos la aplicación de la normatividad 
obligatoria sobre la libre circulación de la factura de 
la empresa contratante.

5.

Educamos a la empresa contratista en el 
cumplimiento de procesos establecidos por la 
empresa contratante para la correcta radicación y 
procesos de descuento de facturas (factoring).

7.

Lo que nos hace
diferentes



Operación

Huila

Meta

Boyacá

Arauca

Córdoba

Sucre

Guajira

Santander

Casanare

Departamentos
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